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"SRL COMFRUCTIMPEX”

infiin'gaté in 2015 de Viorel Tigulea, ,Comfructimpex” SRL este o afacere
de familie cu 4 angajati si 10 sezonieri, administrata de Eduard Tigulea.
in anul 2023, compania a inregistrat o cifra de afaceri de 2.546.969,68
MDL. Initial axata pe comercializarea fructelor proaspete, incepand din
2022 si-a diversificat activitatea prin infiintarea unei plantatii de
capsune in teren protejat in Nisporeni, pe o suprafata de 3 ha.

Sub umbrela brand-ului FRUCT NECTAR, ,,Comfructimpex” promoveaza
viziunea de a oferi produse de cea maiinalta calitate, avand misiuneade a
comercializa fructe proaspete si capsuni de calitate superioara, adresandu-se
pietei interne si externe. Decizia de ainvestiin productia de capsune a fost
motivata de experienta acumulatain agricultura si de dorinta de diversificare
a activitatii, beneficiind de conditii favorabile in zona Nisporeniului pentru
cultivarea acestora.




Accesarea subventiilor pentru instalarea sistemului de irigare si a
tunelurilor a facilitat dezvoltarea afacerii, asigurand o productie
eficienta si de calitate in teren protejat. Planurile de viitor includ
extinderea suprafetei de productie siimplementarea
standardelor internationale pentru a consolida prezenta pe
pietele externe, sprijinind astfel cresterea volumelor de export si
negocierea unor preturi competitive.

“Costurile de producere a capsunuluiin teren protejat sunt foarte mari.
Accesarea si obtinerea subventiilor au permis initierea si dezvoltarea producerii
capsunului - produs cu o cerere mare in extrasezon. Terenul protejat si sistemul

deirigare favorizeaza cresterea calitatii produsului si fructificarea timpurie, ceea
ce asigura obtinerea unui pret mai mare si un venit considerabil ce contribuie la
recuperarea investitiilor intr-un timp scurt. Datorita subventiilor a fost posibila
dezvoltarea unei afaceri profitabile.”




“Inainte de lansarea afacerii, au fost evaluate riscurile de productie, printre
care si calamitétile naturale, conditiile de comercializarea pe piatainterna si
externd, concurenta de piata. in rezultatul acestei evaluari, s-a optat pentru
producerea capsunuluiin teren protejat, pe baza de sistem de irigare prin
picurare. Acesti factori, precum si selectarea soiurilor productive, sunt
esentiali pentru obtinerea unei calitatiinalte si a unui produs competitiv pe
piatainterna siexterna.”
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in perspectiva, Comfructimpex SRL va extinde cu 2 ha suprafata de producere a
capsunuluiin teren protejat, diversificAnd gama de soiuri si dezvoltand tehnologiile de
producere (producerea pe substrat, sistem de irigare digitalizat, etc.).

Odata cu extinderea suprafetelor de producere sirespectiv, méarirea volumelor de
producere, intreprinderea va comercializa produsele pe pietele externe.
Implementarea standardelor internationale GLOBAL G.A.P. si GRASP va contribuila
cresterea volumelor la export, va facilita penetrarea pe pietele UE si va sustine
negocierea unui pret mai mare. Standardele sustinimbunatatirea proceselor de
producere si cresterea sigurantei calitatii produselor.




